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Zarzadzanie Sklepem - jak Maksymalizowaé Zyski
SZKOLENIE

Szkolenie w bardzo prosty sposéb uczy na czym polega zarzadzanie sklepu w celu maksymalizacji zyskéw
Kazdy uczestnik uczy sie rozumiec¢ i analizowa¢ dane dotyczgce finansowych aspektéow funkcjonowania sklepu
(ceny, marze, koszty, promocje, zyski, sprzedaz, efektywnosc)

Uczestnicy uczg sie na praktycznych przyktadach

Cwiczenia wykonywane sa z wykorzystaniem specjalnie przygotowanych arkuszy kalkulacyjnych w programie
Excel

Szkolenie przeznaczone jest dla wszystkich, ktorzy w swojej pracy wptywajg na funkcjonowanie i zyski sklepu
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marza - narzut — cena

kalkulowanie marzy, narzutu i ceny

metody ustalania cen

¢wiczenia

zasady ustalania cen

przeprowadzanie i interpretacja poréwnan cenowych
elastycznos¢ cenowa popytu w teorii i w praktyce

optacalnosé¢ obnizek cen i akcji promocyjnych

wptyw promoc;ji na zyski sklepu

¢wiczenia

co wptywa na obroty sklepu

sezonowos¢ obrotéw

metody podnoszenia obrotéw

¢wiczenia

analiza sprzedazy (zakup, narzut, marza, sprzedaz, zapas, rotacja)
zarzadzanie asortymentem i grupami towarowymi

planowanie i optymalizacja sprzedazy

¢wiczenia

rachunek wynikéw sklepu

metody obnizanie kosztow sklepu (state, zmienne)

kiedy warto prowadzi¢ sklep przynoszacy straty

modelowe koszty réznych sklepéw (wielkosé/branza)
¢wiczenia

jak zarzadzac sklepem, aby zarabiat pienigdze

co monitorowac w sklepie i jak korygowaé funkcjonowanie sklepu
modelowe wskazniki efektywnosci (sprzedaz, obrét towarowy,
wydajnosé, finanse)

Marza - narzut — cena

Ustalanie cen i promocji

Analiza i optymalizacja obrotéw

Planowanie i analiza sprzedazy

Planowanie i analiza kosztow

Analiza i optymalizacja efektywnosci
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¢wiczenia

Analiza i optymalizacja asortymentu metody budowania asortymentu sklepu
strategiczne produkty w sklepie

jak optymalizowad asortyment

jak ograniczy¢ asortyment i podnies¢ sprzedaz
minimalizacja brakéw towarowych

¢wiczenia

Minimalizacja ubytkéw i strat ubytki i straty powodowane przez klientdw, pracownikdw i
dostawcow

wptyw strat na funkcjonowanie sklepu

procedury dotyczgce minimalizacji ubytkow i strat w sklepie

¢wiczenia

procedura oceny sklepu

jakie czynniki i elementy oceniaé
audyt wewnetrzny ,tajemniczy klient”
¢wiczenia

Ocena funkcjonowania sklepu

Badania satysfakcji klientow modelowa ankieta do badan dla sieci sklepow
zasady przeprowadzania badan

analiza danych i interpretacja wynikow
wyznaczanie celow dla sklepu

¢wiczenia

czy warto budowad lub rozbudowac sklep

szacowanie kosztéw, przychoddw i zyskéw z przedsiewziecia
statyczna i dynamiczna analiza optacalnosci inwestycji
¢wiczenia

Inwestowanie w sklep - zwrot z
inwestycji
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Osoby zainteresowane szkoleniem prosze o kontakt z firmg biuro@candi.pl, lub tel.: 022-713-83-10.
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